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AVISOLEGAL

ESTE DOCUMENTO HA SIDO ELABORADO CON FINALIDAD INFORMATIVA, TENIENDO LA INFORMACION FACILITADA EN EL MISMO CARACTER MERAMENTE
ILUSTRATIVO. LA INFORMACION SUMINISTRADA NO DEBE EN NINGUN CASO CONSIDERARSE ASESORAMIENTO FINANCIERO, NI EN MATERIA DE INVERSIONES, FISCAL,
LEGAL O DE CUALQUIER OTRO TIPO, NI DEBE SER ENTENDIDA COMO UNA RECOMENDACION PARA REALIZAR OPERACIONES, NI CONSTITUIRA LA BASE PARA UNA TOMA
DE DECISION EN UNA DIRECCION DETERMINADA. RCI COLOMBIA S.A. COMPANIA DE FINANCIAMIENTO (RCI COLOMBIA) HA OBTENIDO LA INFORMACION INCLUIDA
EN ESTE DOCUMENTO DE FUENTES CONSIDERADAS COMO FIABLES, PERO, S| BIEN SE HAN TOMADO MEDIDAS RAZONABLES PARA ASEGURARSE DE QUE LA
INFORMACION CONTENIDA NO ES ERRONEA O EQUIVOCA, RCI COLOMBIA NO MANIFIESTA NI GARANTIZA, EXPRESA O IMPLICITAMENTE, QUE SEA EXACTA,
COMPLETA, O ACTUALIZADA,Y NO DEBE CONFIARSE EN ELLA COMO SI LO FUERA.

EL CONTENIDO DEL PRESENTE DOCUMENTO NO SE HA ELABORADO CON ARREGLO A LAS NORMAS ORIENTADAS A PROMOVER LA INDEPENDENCIA DE LOS INFORMES
DE INVERSION, NO CONTIENE EXPLICACIONES OBJETIVAS, NI HA SIDO OBJETO DE VERIFICACION INDEPENDIENTE, NI SE MANIFIESTA SOBRE LA EXISTENCIA DE
PROHIBICION ESPECIFICA ALGUNA QUE IMPIDA LA NEGOCIACION DE LOS INSTRUMENTOS FINANCIEROS SOBRE LOS QUE VERSA ANTES DE SU DIVULGACION.

NI EL PRESENTE DOCUMENTO, NI SU CONTENIDO, CONSTITUYEN UNA OFERTA, INVITACION, SOLICITUD, PROPUESTA DE FINANCIACION O PROVISION DE NINGUN
OTRO TIPO DE SERVICIOS BANCARIOS, NI UNA INVITACION O SOLICITUD DE COMPRA, SUSCRIPCION, COLOCACION O ASEGURAMIENTO DE VALORES O DE OTROS
INSTRUMENTOS O DE REALIZACION O CANCELACION DE INVERSIONES, NI PUEDEN SERVIR DE BASE PARA NINGUN CONTRATO, COMPROMISO O DECISION DE NINGUN
TIPO.

EL CLIENTE O POTENCIAL CLIENTE QUE TENGA ACCESO AL PRESENTE DOCUMENTO DEBE SER CONSCIENTE DE QUE LOS VALORES, INSTRUMENTOS O INVERSIONES
A QUE EL MISMO PUEDA REFERIRSE PUEDEN NO SER ADECUADOS PARA SUS OBJETIVOS ESPECIFICOS DE INVERSION, SU POSICION FINANCIERA O SU PERFIL DE
RIESGO YA QUE ESTOS NO HAN SIDO TOMADOS EN CONSIDERACION PARA LA ELABORACION DEL PRESENTE DOCUMENTO, POR LO QUE DEBE ADOPTAR SUS
PROPIAS DECISIONES DE INVERSION TENIENDO EN CUENTA DICHAS CIRCUNSTANCIAS Y PROCURANDOSE EL ASESORAMIENTO ESPECIFICO Y ESPECIALIZADO QUE
PUEDA SER NECESARIO.

EL PRESENTE DOCUMENTO ES PROPIEDAD DE RCI COLOMBIA. CUALESQUIERA DENOMINACIONES, DISENOS Y/0 LOGOTIPOS REFLEJADOS EN ESTE DOCUMENTO,
SON MARCAS DEBIDAMENTE REGISTRADAS POR RCI COLOMBIA.

POR LA RECEPCION DEL PRESENTE DOCUMENTO, SE ENTIENDE QUE SUS DESTINATARIOS ACEPTAN LAS ADVERTENCIAS Y CONDICIONES ANTERIORMENTE
EXPRESADAS EN SUINTEGRIDAD.

TODOS LOS DATOS CONTENIDOS EN ESTA PRESENTACION SON ORIENTATIVOS Y SUSCEPTIBLES DE CAMBIAR.
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CONSIDERACIONES DE INVERSION

Renault en Colombia mercado en cartera brutal

<()> Financiera de la marca @ #1enCF por participacion de

desde el 2016
w Top 10 de ventas: Q 99% financiacién con prenda
/\/ 3 modelos son Renault 2 participacién
milm COP3,35Bn 17,06% |
B carterabrutaal 2125 Carteravencida 2T25

+30 dias

H 2 COP1l1,47Bn COPO0,2Bn
IE P'.I.] Fondeo con CDT's 2T25 E Fondeo con bonos 2T25

@
(2
3
(@

Fuentes: Superintendencia Financiera de Colombia (SFC) y RCI Colombia.

Participacion de mercado medida como tamaiio de cartera bruta entre las Compaiiias de Financiamiento, junio 2025.

3 de cada 10 vehiculos dentro del top 10 de los vehiculos nuevos vendidos durante el 2024 en Colombia y en 2T25.
Tasa de penetracion: RCI Créditos vehiculos nuevos Renault / Ventas vehiculos nuevos Renault, durante el 2T25.
Valor garantias / Saldo cartera bruta.

v=1 Aaa @ Respaldo patrimonial

¢ —_

v— e . RCI Banque (51%) y BBVA
—] Calificacion emisor BRC

4 atricacion emisor Colombia (49%)

M 386% 16,77%
P SERE de penetracidon marca Nivel de Solvencia a 2T25
Renault3
m‘ 8.493 créditos desembolsados 162,3%
®® on2T2s Loan to value“4a 2T25
—"  COP291Bn
COP 1,24Bn - L
m Fondeo con bancos 2T25 Pasivo con costo 2725
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N IGILADD TUPERNTERDERCA, Fi

NUESTROS ACCIONISTAS
RCIBank and Services 51% y BBVA Colombia 49%

En 2022 RCI Bank and Services se transforma en Mobilize Financial Services

CREDITOS EUR EUR EUR EUR
633 Mil 73,1Bn 59,9 Bn 7Bn 097Bn
Vehiculos Activos Carteraneta Patrimonio Utilidad neta
Financiados
RCI Colombia: 1% del total de carteranetade RCI Calificacionlocallargo
Bank en2T25 plazo-BBB (Int.) S&P
Acercade la compaifila

Marca de servicios financieros de Grupo Renault2bajo la alianza

e, . . L
M [) BILIZE delasarmadorasRenault -Nissan - Mitsubishis
FINANCIAL SERVICES

100 aios de experiencia Bancodesde 1991y

Regulado por el BCE
desde 20164

en lafinanciacion de
vehiculo

M_arcas x MZBILIZE
alladas SACIA BEYOND AUTOMOTIVE

V INFINITI

Fuentes: Informe resultados MFS, todas las cifras a Junio 2025a menos de que se indique lo contrario. (2)100% propiedad de Renault S.A. (3)
Mitsubishi Holanda.

MITSUBISHI

BBVA

Colombia

Cifras en COP

Conuna trayectoria de +20anos en Colombia, se destaca como un
Establecimiento de Créditolideren el paisy entidad sistémica

Cifras 272025
COP 77.1Bn Calificacion loclzal largo
Carterabruta plazo AAAFitch
20% 102.1 Bn 3.5%
Activos Cartera
vencida
155.6% 80.4Bn
Cobertura Depdsitos
45%
6.7Bn 12.47%
Patrimonio Solvencia
= Consumo Comercial Hipotecarios
M%BILIZE
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BUPERN TERDERCLS, FRANCIERA
D COLOMEA

VIGILADD

GOBIERNO CORPORATIVO

JuntaDirectiva Gestiéndel Riesgo

Jean Philippe Vallee Philippe Jacques Durand —_—

Director General RCI Colombia Vicepresidente de Crédito de RCI BANQUE Junta Directiva [ Revisoria Fiscal ]

Alvaro A. de la Puente Cal‘los A. ROd I‘iguez Lépez C0m|te de AUd|t0r|a

Global Head Consumer Finance BBVASA.  Vicepresidente Ejecutivo BBVA Colombia S.A. [ Gerencia General ]—[ Auditoria Intema ]
. ) Comité de Riesgos

Jose LuisMedina del Rio JoseH.GarclaUsma _ Direccion de Riesgos [ Defensor del consumidor ]

Director General RCI Brasil Director Financiero RCI Colombia

Alba Luz Hoyos Carlos Andrés Arango Botero

Independiente Independiente Crédito Red Admisiones Cobranzas

Miembros de la Alta Gerencla

|

Portafolio de Riesgo
de Mercado y Retalil

Director General: Jean Phillipe Vallee

Directorade Techologia: Alejandra Saldarriaga

Director Financiero:José H. Garcia Usma

Director de Riesgos: Kevin Tavernier

Mas de 15 afios de experiencia, Ingenierade Sistemasy Mas de 10 afnos de experiencia. Financiero con
Maestriaen Gerencia de Proyectos maestriaen controlde gestidny finanzas

Director Comercial: Manuel Medina

Mas de 18 afios de experiencia, Financiero con Maestria
en Administracidon y Comercio Internacional

Fuentes: Informes de gestion de RCI Colombia, Informacion interna RCI.

Director Juridico: Felipe Medina Ardila

Mas de 20 anos de experiencia en finanzas e industria Mas de 20 afios de experienciaen el sector Mas de 12 afios de experiencia, Abogado
automovilistica. Experto enriesgoy analisis de datos financiero, IngenieroIndustrialy MBA financieroy corporativoy Maestriaen Derecho

Directora R. Humanos:Dianal. Macias Gil

Mas de 18 afnos de experiencia, Psicologay

Especialista en Psicologia Organizacional

Director de Marketing: Diego A. Matta Rey

M3s de 10 anos de experiencia en el sector financiero.

Administrador de Empresas, profundizacionen finanzasy
en Gerencia de Mercados Globales
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Historia en Colombia

2006: Renault Crédito

JV RCI Colombia:

Financiacion

2 2006-2015z 2 2016 Z 2 2018 z 2 2019-ZOZOZ

Servicios Colombia

2012 -2015: Acuerdo RCI
con Sufi. Fabricade
créditoyoperaciones

2021-2022 z 2 2023

Administracion de la
operacion.

BBVA Colombia:
Principal de fondeo.

2021: 2da emision bonos
ordinarios 150,000 MCOP

2022: Alianza Nissan;
Producto Credinissan

7 Fuente: RCl y RUNT

Renault Lider del
Mercado. Trabajo
conjunto con RCI.
Renault se posiciona
como lider del mercado
Emision CDT’s.

nuevos/usados otras
marcas.

1lra emision bonos
ordinarios S300,000
MCOP.

Z L%Ole

Cambio imagen
corporativa a Mobilize
Financial Services (no
cambia razon social: RCI
Colombia S.A. Compania
de Financiamiento)

3ra emision bonos
ordinarios $200,000 MCOP
Entrada vehiculos
hibridos Renault al
mercado

QI

Autorizacion PEC:
$900,000 MCOP.

1lra emision del PEC por
$150,000 MCOP (Jul).
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VIGILADO

BUPERN TERDERCLS, FRANCIERA
D COLOMEA

MODELO DE NEGOCIO

RCI Colombia haimpulsado su crecimiento a través de una oferta comercialintegral y competitiva, la consolidacion de una
red de concesionarios y el perfilamiento de los clientes para la tarificacion de planes financiero segun el riesgo.

Financiamiento de .
, Servicios
Vehiculos

Vehiculos nuevos
Renault

Seguro de auto

Vehiculos nuevos
Nissan

Seguro de cuota

Usados red Renaulty
aliados

Segurode viday vida
plus

+40 planes financieros

99% créeditos con
prenda

Contratode
mantenimientoy
garantia extendida

Cartera
Retail

Operacionde
crédito minorista,
comercializacion

de segurosy

servicios

Cartera
Wholesale

Operacionde
crédito mayorista,
incluye factoring y

financiacién

inventarios

Factoring
De 0a20dias

Crédito
De 21 a180dias

Periodo de franquicia
acargode Renault

Intereses acargode
los concesionarios

Interés maximo a
cargode los
concesionarios

Fecha de factura
-> einiciode
financiamiento

Fin periodo de

_» 8raciaRenault,
inicio cargo a

concesionarios

Fechade
vencimiento
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PPN TERDERCLS, FRAMCIERA
D COLORIEA

CANALES DE DISTRIBUCION A NIVEL REGIONAL

Saldo de cartera de consumo segun region geografica

66 Concesionarios a
Nivel nacional

3'0%‘\ 14.6% = Amazoénica
23 Numero de Salas = Andina
= Caribe
Orinoquia
Coberturaen Pacifica

48 Municipios

16 Departamentos

Saldo de cartera comercial segun region geografica

1.1%
® Amazobnica
= Andina

= Caribe

= Orinoquia

Pacifica
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ESTRATEGIA

Movilidad

Incrementar el Market Share en las

ventas financieras de Renaulty Nissan.

Buscar oportunidades de crecimiento
en el segmento de usados.

Realizar estrategias de renovacion de
acuerdo con la segmentacion de
clientes, asicomo la retencion de
clientes.

Realizar campanas estratégicas de
financiacion en vehiculos hibridos y
eléctricos

Prioridadesestratégicas

Fuente:RCI Colombia

v

Compaiia

Impulsar el crecimiento rentable con
herramientas y politicas de riesgo,
garantizando una experiencia
financiera sélida y confiable.

Presenciaactivay sélidaenel
mercado de capitales mejorando la
visibilidad y credibilidad ante
inversionistas, calificadorasy
reguladores.

Diversificar nuestras fuentesde
fondeo para asegurar mayor
estabilidady flexibilidad,
adaptandonos con agilidad a los
cambios del entorno bancario o del
mercado.

Tecnologia

Nuevo core de cartera ONE; hito
estratégico en nuestra evolucion
tecnoldgica. Mejora la eficiencia
operativay la capacidad de adaptacion
al mercado financiero.

Con One, ofrecemos servicios mas
agiles y personalizados, fortaleciendo
la ventaja competitiva.

Automatizacion y digitalizacion: En
procesos comerciales y de riesgos ha
optimizado los tiempos de respuestay
mejorado la eficiencia en ventas. Esto
fortalece la coordinacion entre areas 'y
eleva la experiencia del cliente desde el
primer contacto hasta su vinculacion.
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FORTALEZA DE LA MARCA RENAULT EN COLOMBIA

Vehiculos huevos? vendidos segmento Renault

Lanzamientos modelosRenault o=
§ #1 #1
E RENAULT LAUNCHES 2025
i #2 #1 Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep
—
. 14.6% .
: 13.50% 13.23% ' Q
E +23%
3 Koleos Full
220,403 237,249 169,058 186,757 & Kwid lce SOP i Hybrid
78,666 96,801
2021 2022 2023 2024 272024 272025 Duster Hybrid Kardian MY
Ventas VN ==@=Participacion mercado Renault
Top10de marcas de autos mas vehdidas iviesuiixies) Renhault con 3 modelos en el Top 10 en 2T2025 viesuicixis)
42
renauLr T 14
104
3.4 3.4
ka T 13.8
o0 26 25 24 24
IR 118 ’ ) . 2.2
TOYOTA 120 L9 18
.
MAZDA s
e 7.0
CHEVROLET 27
. s
NISSAN 51 Renault crece un 35,9% COROLLA CX-30  DUSTER PICANTO K3CROSS KARDIAN  ONIX  YUANUP  HILUX  LOGAN
I s OROSS
SUZUKI s
’ TOYOTA MAZDA RENAULT KIA KIA RENAULT CHEVROLET BYD TOYOTA  RENAULT

H2T2025 ©2T2024

13

Fuente:RCI yRUNT. (1) Vehiculos nuevos vendidos en los segmentos que participa Renault Colombia.
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FORTALEZA DE LA MARCA RENAULT EN COLOMBIA

Tasade penetracion? de RClen Renault Créditos otorgados por RCI

60.3% 36,674

34,420

50.8% 21,256

SUPE RS TERGERCLA, FSAMCIE A
O COLORERA

46.8% 13,638
: 38.6%
: 33.2% 33.0%
°
= +59%
A 5463
2021 2022 2023 2024 272024 2T2025

2021 2022 2023 2024 212024 212025
mmsm RCI Créditos vehiculos nuevos Renault ==e==Tasa de Penetracion RCI Créditos en vehiculos nuevos Renault

= % Renault % Missan m% Otros =~ Total Créditos RCI

Tasade penetracion® de RClenNissan

29.7% Renault se ha logrado posicionar como marca lider en ventas en el mercado, esto
26.0% F‘%O_O reflejado en que 3 de los 10 vehiculos particulares mas vendidos durante 2024 y
25 4% 2T2025, son marcaRenault.
19.1%
Recuperacion en la tasa de penetration, nuevos planes con tasas competitivas
15.0% @ para vehiculos estratégicos de la marca.
+64%
_~, Larecientealianza con Nissan ha permitido llegar a nuevos clientes, permitiendo
expandir su alcance y posicionar abn mas la financiacidén a dos marcas de carros
distintas.
2021 2022 2023 2024 2T2024 2T2025

mmmm R.Cl Créditos vehiculos nuevos Nissan =@== | asa de Penetracion RCI Créditos en vehiculos nuevos Nissan

y M%BILIZE

Fuente:RCI, Andemos yRUNT. (2)RCI Créditos vehiculos nuevos Renault /Ventas vehiculos nuevos Renault (3)RCI Créditos vehiculos nuevos Nissan/Ventas vehiculos nuevos Nissan FINANCIAL SERVICES
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BUPERN TERDERCLS, FRANCIERA
D COLOMEA

VIGILADO

16

CARTERA - COMPORTAMIENTO

Cartera bruta g)(copun) -Producciéon fue menor a amortizaciones

% Carteravencidaretall - Afectadoporpoliicadecastigos(2)

15.7% 15.2% 17.1% 18.2% 18.4% 18.3%
—0 17.2%
11.6% —
5.6% 6.0%
3.81
3.61 _ 357 11.5%
3.35
5.9% 6.5
2.8%

2.68 ot 25% 2.4%

1.0% 1.2% o
4.9% 9
3.1% 2.9% . a.5%
2021 2022 2023 2024 2T24 2725 2021 2022 2023 1T24 2T24 3T24 4T24 1T25 2725
I Retail NN Mayorista —@=ICV30 Total EE 31-90 W 90-180 5180 =@==Total
Cobertura cartera= Politicade castigosa3afios (3) Loan to Value % (g—Carteracuentacongarantias (prenda)
92.4%
87.0% 158.1% 169.1%
. 157.0% B 157.2%
73.0% e, 147.2% 155.3%
: 71.3% 68.9% 71.7% e —— e -
e . ¢
=== 611 5.99
5.22 5-55 5.27
056 4.23
ﬂ 0-40 I
m m 2021 2022 2023 2024 2T24 2T25
2021 2022 2023 2024 2T24 2T25
B Provisiones cartera vencida (COP bn) == Cartera vencida (COP bn) === Cobertura% B Garantias  ==@=Loan tovalue (LTV)

Fuente:SFC, RCI Colombia estados financieros.

(1) Clasificacionde carteraintermade RCI Colombia. Carteravencida: (%): Totalcarteravencidamayor a30dias / Carterabruta. (2) Politica de castigos de cartera vencida después de 3 afios mantiene indicador de
cartera vencida alto frente a industria en Colombia. (3) Cobertura %: Provisiones cartera vencida / cartera vencida. (4) Loan tovalue (LTV): Garantias / Cartera Bruta.
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BUPE RN TERDERCLA, FRANCIERA
D COLORIEA

VIGILADO
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CARTERA -PROCESOS COBRO

Nueva produccion conniveles bajos histéricos

% Recuperacionen procesosde cobio

10.42%

a - A
d R R
al N A
o O O
a N«

202303
202304

202305

10.28%

202306
202307

202308

202309

202310

202311
202312

Ever30

202401

202402

202403
202404
202405

Ever60

202406
202407
202408
202409
202410
202411
202412
202501
202502
202503
202504
202505

e Ever90

La nueva produccion refleja niveles histéricamente bajos de default en las medidas
Ever 30 3M. Con corte de enero, del total desembolsado en los Ultimos 3 meses, solo el
0,23% ha entrado en mora. Misma dinamica para los indicadores a 6 meses y 1 afo

Fuente:RCI.

202506

TBO P

90%
89%

X
g
@

84%

75%

R
17
o

182024

X
N
% R = g
8 )
| | | ‘ |
T
T

152022 282022 1s2023 252023

I 5%
I 7%
I 2%

I 5%

M Judicial Amistoso M Total

Amistoso: 1-4 meses
Judicial: 1-1,5afos

tras ajustes en perfiles de admisidon de riesgos

procesos amistosos cercana al 80%

efectividad en las politicas de cobranza.

Rango de tiempo de recuperacion en procesos de cobro:

91%

79%

®
)
R N
3
| ‘\
5y
| S

282024 1s2025

I <%

Procesos de cobro vienen disminuyendo, gracias a nuevas y mejores cosechas,

% de recuperacion estabilizandose, con una tasa de recuperacién en

Venta de vehiculos (recuperacion) 2.400 en 2022 vs. 4.800 en 2024, reflejando la
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Fuentes de fondeo (%)
g 3.70
] 3.33 4% | 3.29
£ 3.07
;% 6% | . 291
2.39 i 43% 7%
£ 42%
o 48%
s 24%
o
I 64% 53%
57% 49% oi%
2021 2022 2023 2024 272024 272025
B Créditos CDT's HBonos
Créditos bancarios - Distribucion por plazos
o 212
Distribucion 1.97
plazos 2T25 .
1.49 o
20% 8%2% i 1.24

29%

=1y

18

FUENTES DE FONDEO

4

=2Y ©3Y =4Y mBY

21%

=
o
o

2021

Lk 24%
26%

2022 2023 2024

2T2024

HBancol EBanco2 " Banco3 HOtros

Fuentes: Superintendencia Financiera de Colombia (SFC) y RCI Colombia.

272025

W B s

Las captaciones de CDT's se realizan en un 100% a través de tesoreria.
Saldo fue de COPl,4bn al cierre del 1T25.

Mavyor diversificacidon de fuentes de fondeo, reduciendo la proporcion
fondeada a través de créditos y aumentando CDT y bonos.

RCI tiene como objetivo realizar un adecuado calce en plazo entre el activoy
el pasivo e indexacion por tipo de indicador (50% fija, 50% variable) entre sus

fuentes de fondeo y cartera, buscando propender por fondeo de mediano
plazo (>3 afios).

CDT’s - Distribucion por plazo

1.60
. 1.38
21.3% _69%

25.1%
46.8% 38.4%
19.1% 28.9% 25.3%
2023 2024 272024 272025
Elafo M2aios 3anos M4afos M5aios
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CIFRAS OPERATIVAS DEL NEGOCIO

Ingresos y gastos por interés copmiesmn) y NIM g

Eficiencia (2) (copmitesmn)

9.1
* 8.5%
7.8%
7-6% 7.3% 7.2%
—_— /
716
628
514

Mﬁ W E

2021 2022 2023 2024 2724 2725

I Gasto de Interéses
=@=N\|M (Cartera neta)

Ingreso de interéses
mmmm Margen Neto de Intereses

Costode crédito (3) (COP miles mn)

32.0% 30.5% 30.8%

28.4% 29.1%
26.9%

2021 2022 2023 2024 2T24 2725

I Costos Admin (sin dep y amort) =@=Eficiencia

Utilidad neta (COP miles mn) yRoe % )

4.45% 4.53%

4.03% o
3.11%
2.40%

1.94%

2021 2022 2023 2024 2724 2T25

mmmm Deterioro Neto de recuperacién =@=_Costo de crédito (%)

Fuentes: Superintendencia Financiera de Colombia (SFC) y RCI Colombia.

(1) Datos 12mesesacumulados. NIM: Margen neto de intereses/ Promedio delacartera neta. (2) % Eficiencia: Costos administrativos (sin depreciaciones y amortizaciones) / Margen financiero bruto. (3) Costo
decrédito: Deterioro neto de recuperacion (incluye componente contraciclico) /Promediocarterabruta. (4) RoE: Utilidad netal2 meses/PromedioPatrimonio

Recuperacion en la utilidad neta del
2T25vs 2T24

8.77%

-1.49%

20.18% 18.70%
a7 163

I I

2021 2022 2023 2024 2724 2725

mmm Utilidad neta (COP milesmn)  =@==RoE (%)
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SOLVENCIA Y LIQUIDEZ

Patrimonio y Solvencia Total (1) Indicador de Riesgo de Liquidez - IRL (2)

; 25.9% 1483.4% Minimo 100%
i
1 1257.5%
iz 16.8%
B 16.2% 16.4% . ;
E” i%_ 16.0%
]
2
=}
a
:
> 9% 558.7%
. (4] [\ [\ (4] [\ [\e] [\e] M [\e] [\e] J T J T J J n [Te] n
(4] (4] (4] (4] (4] [4V} (4] [V} o (4] ol (4] (4] (4] (4] (4] o (4] ol
5 &% &8 2 9 5 5 & © £ 8 5 5 &% © £ 9 5 S5
2021 2022 2023 2024 272024 272025 = © © ® « ® = g o T©® +« w®© = g o© T « ® =
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Fuentes: Superintendencia Financierade Colombia (SFC) y EEFF RCI Colombia. (1) Solvencia total: Patrimonio técnico / activos ponderados por nivel de riesgo + riesgos de mercadoy operacional.

(2) IRL =activos liquidos de mercadoparahacer frente anecesidades de liquidez / requerimientode liquidez neto para la banda de 30 dias. El minimo regulatorio es 100%. (3) CFEN: Coeficiente de fondeo estableneto. (4) Continuidad: M rz, B I L I Z E
20  Losdias sefalanel tiempo en que la operacién puede mantenerse sin requerir a nuevas fuentes de fondeo. (Elindicador no debe ser menor a 120 dias)
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ESTADOS FINANCIEROS - 2T25

Por &l periodo de tres meses que termind el 30 de junio de

2025 2024
o . NGRESOS POR INTERESES 19 137.703 173295
Nota 30 de junio de 2025 31 de diciembre de 2024 ‘GJ‘.&TUS POR INTERESES 10 (89235} | ‘ (124.543)
ACTIVO [MARGEN DE INTERESES | a8.468 || 48.752 |
EFECTIVO Y EQUIVALENTES A EFECTIVO 5 115.693 93354 ‘ NGRESOS POR COMISIONES 21 18.457 20871
INVERSIONES A COSTO AMORTIZADO 6 17659 19.970 GASTOS POR COMISIONES 22 [17.822) [20.715)
DERIVADOS DE COBERTURA 692 577 [ MARGEN DF COMISIONES 535 136
CARTERA DE CREDITOS 7 2.990.896 3.909.260 DETERIORO [PROVISIOMNES) [63.555) {111.320)
o = RECUPERACIOMES DETERIORC (PROVISIGN] 344051 B0.66S
CONSUMO 2.855.684 2934.158 [bETEnons NEWw = 10%) =0555)
COMERCIAL 601.036 720922 e E R RO BATTD = 76)
MENOS: DETERIORO (465.824) (445.820) INGRESOSGASTOS DE OPERACIONES 7.240 8.660
CUENTAS POR COBRAR PARTES RELACIONADAS 25 88.886 3.361 NGRESOS POR VALORACION DE INVERSIONES A VALOR RAZONABLE 17 1
OTRAS CUENTAS POR COBRAR 2844 6.952 NGRESOS POR VALORACION DE | NVERSIONES A COSTO AMORTIZADO 335 157
ANTICIPOS 112 5573 NGRESOS FINANCIEROS OPERACIONES DEL MERCADO 3944 9814
ACTIVOS MANTENIDOS PARA LA VENTA 8 13.239 14.066 CTROS INGRESDS o %8 s
) GASTOS POR WALORACION DE INVERSIONES. A VALOR RAZONABLE (2) (15}
VEHICULOS 15.861 16.263 NGRESO (GASTO) POR DIFERENCIA EN CAMBIO (s2) 177
DETERIORO (2.622) (2.197) RECUPERACION PROVISION OTRAS CUENTAS POR COBRAR 2037 -
ACTIVOS POR IMPUESTOS CORRIENTES 9 71.841 71.764 GASTO PROVISION OTRAS CLUENTAS POR COBRAR 468 {1949}
EQUIPOS 904 1.012 GASTO FINANCIERD SOBRE BIENES POR DERECHO DE USO [103) [129)
GASTOS ADMINISTRATIVOS 119.407) [18.804)
ACTINO EORDERECHODELLEC 1432 1741 BENEFICIOS A EMPLEADOS 16 [4.203) (4.626)
INTANGIBLES 3.135 3.992 LEGALES - -
ACTIVOS POR IMPUESTOS DIFERIDOS 9 23.392 22,125 CUSTODIA DE VALORES O TITULDS (59) (B9}
OTROS ACTIVOS NO FINANCIEROS 10 96.792 106.716 HONGRARIOS [338) [592)
Total Activos 3427517 31560413 MPUESTOS ¥ TASAS 23 (5.719) [7.263)
= ARRENDAMIENTOS (57 (63}
PASIVO MANTENIMIENTO ¥ REPARACIONES (148) &g}
INSTRUMENTOS FINANCIEROS A COSTO AMORTIZADO 11 1.502.744 1412668 CONTRIBUCIONES, AFILIACIONES ¥ TRANSFERENCIAS ) (29} I:l-UBTI
BONOS 12 202931 202599 Eﬁé OM E INSTALACION Ilj':z: Im‘i?:
OBLIGACIONES FINANCIERAS 13 1.246.048 1.497.901 MULTAS |2Ib&: |::J.1:
DERIVADOS DE COBERTURA PASIVO 2 - DIWERSDS 24 16930} 12.783) |
PASIVOS POR DERECHO DE USO 2927 2922 NRAREEN DFERACIONAL o |
CUENTAS POR PAGAR 14 53.635 43543 INGRESOS/GASTOS DE ACTIVOS MANTENIDOS PARA LA VENTA (443) [3.179)
COMISIONES Y HONORARIOS 13873 16.302 UTILIDAD EN VENTA DE BIENES RECIBIDOS EN PAGO 1.782 210
OTRAS CUENTAS POR PAGAR 39,762 27.241 PERDIDA EN VENTA DE BIENES RECIEIDOS EN PAGO [2.162) i3.189)
OTROS PASIVOS NO FINANCIEROS 15 2276 6.982 RECUPERACIOM (DETERIORO) NETO ACTIVOS MANTENIDOS PARA LA VENTA (63) [200)
BENEFICIOS A EMPLEADOS 16 2651 3321 PRGN OFEACHI AT HER) J389 [5.070)
OTROS PASIVOS 17 48,350 18284 DEPRECIACIONES ¥ AMORTIZACIONES (837) (662)
DEPRECIACION DEL EQUIPO (s0) (63}
PASIVOS ESTIMADOS ¥ PROVSIONES 6309 844 DEPRECIACION ACTIVOS POR DERECHO DE USO [283) [232)
Total Pasivos 3.069.974 3.219.064 AMORTIZACION DE ACTIVOS INTANGIBLES [504) [367)
PATRIMONIO (PERDIDA] BENEFICIO ANTES DE IMPUESTOS 6552 (15.732)
CAPITAL SOCIAL 18 234.942 234942
IMPUESTO A LAS GANANCIAS [6.059) 2.049
CAPITAL SUSCRITO Y PAGADO 234942 234.942 MPLIESTO A LAS GANANCIAS g 16.058) 2 049
RESERVAS 18 77.959 77.959 RESULTADO DEL PERIODO 493 {13.583)
RESULTADO EJERCICIOS ANTERIORES 27878 32993 PROMEDIO ACCIONES 0 o
RESULTADO DEL PERIODO 16.349 (5.115) [{PERDIDA) GANANCIA POR ACCIGN BASICAS ¥/O DILLIDAS 20,98 | (582,40)]
OTROS RESULTADQS INTEGRALES 415 570 R E e AR, Il Y e = =
Porcidn efectiva de cambios en el valor razonable de coberturas de flujo de
Total Patrimonio 357.543 341.349 efective - -
Total Pasivos y Patrimonio 3.427.517 3560413 OTRO RESULTADO INTEGRAL DEL ARO, NETD DE IMPUESTOS - -
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GRACIAS

CONTACTO
omar.escorcia@mobilize-fs.com

PAGINA INVERSIONISTAS: https://www.mobilize-fs.com.co/relacion-con-inversionistas/mobilize- M%BILIZE
fs.com.co/relacion-con-inversionistas/ FINANCIAL SERVICES
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